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1. コース概要

1. メソッド：Interactive Approaches

2. グループ構成

3. コンテンツ

4. コースレベルマップ

5. お申込みフロー

6. お見積り

7. ご参加者の声
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コース目標

こんな方に

私たちの強み
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それぞれの小グループを見守り、必要に応じてサポートします
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メンバーは同時に描画・編集可能
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※サンプルイメージ
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魅力的なプレゼンで、ビジネスを成功に。

双方の利益を見いだし、確実に合意する。

説得力のある言葉で、自然にYESを引き出す。

英語での会議で、意思決定に携わる。
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英語力という資産に、実践力を。

TPOを踏まえた英文をスピーディに。

文化の異なる人たちと、ともに働くために。
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• 1日コース
¥75,000／人

•

¥125,000／人

〈備考〉

• キャンセルポリシーにつきましては、お申込書をご確認ください。
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既にご参加いただいた方から、下記のようなお声をいただいております。

今回、初めてネイティブスピーカーと長い時間(2日間)、

ビジネスに関連して議論した。そのおかげで沢山のことを学べたと同時に、

自分に不足しているコミュニケーションスキルを再認識することができた。

受講前は、オンラインでの丸1日・丸2日のトレーニングは

難しいのではないかと思っていた。しかし、実際はとても

スムーズに進み、対面式のトレーニングと全く遜色なかった。

今回受けたトレーニング(International Presentation Skill)は、自分だけで
なく、自分の所属するチームメンバーにも役立つと感じた。今回学んだこ
とをチームメンバーにも伝えたい。

日系大手メーカー

営業マネージャー

日系大手メーカー

新規事業開発部長

外資系製薬会社

開発部
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